
 

 
 
 

Pracovný list : Podnikateľský plán 
Canvas model 

Deväť prvkov v CANVAS modeli 
PARTNERI KĽÚČOV0 AKTIVITY ZÁKAZNÍCI 

 
  

VZŤAHY SO ZÁKAZNÍKMI ZDROJE HODNOTY 

 
 

 

KANÁLY NÁKLADY PRÍJMY - ZISK 

 

  

 

 

 

 



 

 
 
 

 

 

 

Na čo slúži Canvas 
Canvas sa využíva v rámci strategického manažmentu na vytvorenie nadhľadu – 
celkového prehľadu („obrazu“) a vzájomných súvislostí v danej oblasti (segmente 
podnikania). 
Obchodný model Canvas sa používa pri konkrétnych obchodných scenároch 
a aplikáciách, na ktoré bol tiež uspôsobený. Napríklad: 

 Uvedenie produktu na trh 
 Zásobovací reťazec 
 Cash Flow 
 Interná komunikácia 
 Efektívny startup a pod. 

Je to praktický nástroj, ktorý zjednodušuje uchopenie, tvorbu, analýzu danej témy 

a diskusiu o nej. Je dostupný na základe licencie CreativeCommons od organizácie 

Strategyzer AG a je možné ho používať bez akýchkoľvek obmedzení v rámci 
vytvárania obchodných modelov. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Tento projekt sa realizuje vďaka podpore z Európskeho sociálneho fondu a 
Európskeho fondu regionálneho rozvoja v rámci Operačného programu Ľudské 
zdroje.“ 
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